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Serdar Saglam
Dijital Marka Danigmani

E-ticaret artik
sadece bir
diikkan degil;
parmaklarimizin
ucunda,
internetin
sonsuz
derinliklerinde
koca bir pazar.
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Google Merchant, eBay ve Amazon ile Sinirlari Asmak

Bu pazarda dne ¢ikmak, milyonlarca trln
arasindan siyrilip dikkat ¢ekmek kolay
degil. iste tam bu noktada, dev platform-
lar sahneye cikiyor: Google Merchant,
eBay ve Amazon. Peki, bu devler neden
bu kadar 6nemli? Kuguk bir isletme bile
nasil bu platformlarla sinirlari asabilir?
Gelin, etkili 6rneklerle bu sorularin ce-
vaplarina birlikte bakahm.

Google Merchant Center: Dijital Raflarda
Goranirliik Saglayan Giic

Disunln, yeni bir cep telefonu almayi
planliyorsunuz ve Google’a girip bir mo-
del ismi arlyorsunuz. Karsiniza aradiginiz
cihazin farkl saticilar ve fiyatlarla liste-
lendigi bir sayfa gikiyor. iste bu, Goog-
le Merchant Center’in bir etkisi. Google,
Merchant Center araciligiyla UrUnlerinizi
genis bir kitleye ulastinyor, ancak bunu
salt bir gbsterim olarak diusinmeyin. Bu
sistemle markalar, Griinlerini Google Alis-
veris kisminda detayli gérsellerle sergile-
yebiliyor. Ornegin, Tirkiye’de kiigiik bir
butik sahibi olan Elif, Google Merchant
Center sayesinde butik koleksiyonlarini
Amerika’daki bir musteriye bile g&stere-
biliyor. Bu, ku¢uk bir igletme icin bUyutk
bir agilim degil de nedir?

eBay: Firsatlar ve Bulunmaz Nadirliklerle
Dolu Bir Hazine Avi

eBay, alicilar icin bir hazine avi gibi. Kimi
eski, nadir Urlnler icin eBay vazgecilmez
bir yer. Fakat bu platform yalnizca kolek-
siyonculari ya da eski esyalari arayanlari
degil, ayni zamanda girisimcileri de cezbe-
diyor. Ornegin, Ayse kendi tasarimi olan el
yapimi seramikleri eBay Uzerinden satisa
sundu. ilk basta kendi Ulkesindeki alici-
larla sinirli kalacagini diistinlyordu, ancak

birka¢ ay icinde Hollanda’dan Kanada’ya
kadar pek cok musteriye ulasti. Bdylece
Ayse, eBay sayesinde sinirlarin 6tesine
gecti ve Urunlerini global bir pazara tasidi.
Ustelik eBay’in kullanici dostu altyapisi sa-
yesinde, bu slreci kolayca y6netti.

Amazon: Kiiresel Bir Vitrin ve Giivenin
Adresi

Amazon, e-ticarette guiven kelimesini ne-
redeyse tek basina temsil eden bir mar-
ka. Alicilar, Amazon’da listelenen Urinle-
rin belirli bir kalite standardinda olduguna
inanir. Bunun yani sira, Amazon’un Prime
Uyeleriyle sagladigi hizli ve givenli tesli-
mat secenegi de misteri sadakatini arti-
riyor. Ornegin, Mehmet Bey, Tirkiye’den
Amazon’un Avrupa platformuna adim
atarak klcuk bir elektronik markasini
tanitti. Amazon FBA (Fulfillment by Ama-
zon) hizmeti sayesinde, depo ve lojis-
tik sorunlariyla ugrasmadan Urlnlerini
musterilerine ulastirdi. Mehmet Bey’in
hikayesi, Amazon gibi dev platformlarin
isinizi nasil blyUtebileceginin garpici bir
ornegi.

Sonug: Yola Devlerle Cikmak

Google Merchant, eBay ve Amazon gibi
platformlar, yalnizca satis yapabilece-
giniz kanallar degil; aksine, markanizi
global pazara tanitabileceginiz devasa
kdpruler. Kuglk bir butik ya da henlz
buylme asamasinda bir marka olabilirsi-
niz. Ancak dogru strateji ve bu platform-
larin sundugu avantajlarla, siz de sinirlar
zorlayabilir ve UrUnlerinizi diinya ¢apinda
bir izleyici kitlesine sunabilirsiniz. Unut-
mayin, herkesin bir fikri olabilir, ama dog-
ru stratejiye sahip olanlar her zaman bir
adim 6nde olacaktir.
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